
更适合高收入人群

中国人寿保险股份有限公司达州市分公司
杨先生向记者介绍，所谓个税延型养老保险，是
指个人缴纳的保费在一定金额之内可以在税前
工资中扣除，而在将来退休后领取保险金时再缴
纳，这种模式与个人收入纳税后才能购买商业保
险有所不同。

目前，上海市、福建省（含厦门市）和苏州工
业园区实施个人税收递延型商业养老保险试点，
试点期限暂定一年。杨先生表示，试点的三个城
市保险业相对比较发达，当地民众的保险意识也
比较强。在个人工资薪金结构中，企业和个人都
有为自身需要减免税收的动力。个人税延型养
老保险必须要在城市化度比较高的地区实行。
这个产品从目前来看，对于广大的农村地区来
说，没有推行的必要和意义。

对于还不用交个税的人，也就谈不上税收优
惠了。因各地的社保缴费比例不同，所以这个最
低线也不同。以试点城市上海为例，目前的个税
免征额是3500元，上海的“五险一金”缴费比例
为19% ，因此，月工资低于4320元的人群并不
适合买这个产品。如果税前工资是15000元，每
个月可以少纳税180元。月薪2万的，每个月则
可以少纳税250元。

假设一个收入中等偏高人群边际税负为
30%，如果参与税延养老保险，每个月缴费1000
元，则每个月暂时少纳税300元；如果不参与税
延养老保险，则当月税后到手收入为700元。连
续缴纳15年，假设每年5%投资收益率累计，15
年后税延养老账户下可领取25万元；而不参与
情况下，同样按5%投资收益率累计，15年后累计
余额为19万元。预计参与税延可以额外获得
32%好处。

因此，杨先生表示，并不是每个人都适合购
买税延型养老保险，要根据自身的经济需要，特
别是收入的多少来决定是否购买。

月缴1000元
60岁后月领2764元

有专业人士就税延养老保险算了一笔账：假
设一位参保人从30岁开始购买个税递延商业养
老保险，每月拿出1000元投保，产品保证收益率

是复利3.5%，等60岁退休时，总共缴纳保费36
万元，但账户价值变成了61.8万元。通过精算，
一个月可以领到2746元。

因此，工资高于4320元的人群适合参与税
延养老保险，采取的是缴费时税前扣除、领取时
扣税的模式，税收优惠幅度和工资收入是直接挂
钩的，因此，并不是所有人都适合参与。

符合要求才能上市销售

杨先生告诉记者，个人商业养老保险产品按
稳健型产品为主、风险型产品为辅的原则选择，
采取名录方式确定。试点期间的产品是指由保
险公司开发，符合“收益稳健、长期锁定、终身领
取、精算平衡”原则，满足参保人对养老账户
资金安全性、收益性和长期性管理要求的商业
养老保险产品。具体商业养老保险产品指引由
中国银行保险监督管理委员会提出，商财政
部、人社部、税务总局后发布。

据了解，目前，此项保险业务各家保险公司
都还没收到更多的信息，除试点城市外，各保险
机构总部的个人税延型养老保险都还在向银保
监会备案的流程中。杨先生表示，至于达州何时
会推出税延养老保险，要以中国银行保险监督管
理委员会的通知为准。

随着相关规定出台，税延养老险将进入产品
落地阶段。达州保险行业也摩拳擦掌看好这一
市场。对此，达州市保险协会陈秘书长表示，必
须要符合要求的税延养老保险产品获得批准后
才能上市销售。

□本报记者 刘民婕

税延养老保险进入试运行阶段

高收入人群更适合参保
达州保险业看好这块“蛋糕”

财政部、国家税务总局等部门发布《关于开展个人税收递延型商业养老保险试点的通
知》，自5月1日起，在上海市、福建省(含厦门市)和苏州工业园区实施个人税收递延型商
业养老保险试点，试点期限暂定一年。“税延养老险”到底是什么？“税延养老险”能给老百
姓带来什么好处？哪些人群适合此保险产品？本报记者对此进行了调查。
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“梁姐，我们公司明天要给工人发
工资，请你帮忙报一个大额现金的需
求计划。”近日，农行四川达川支行营
业部的大堂经理梁杉杉，接到当地一
家私企会计廖女士的大额取现服务需
求电话后，立即做了安排。次日上午
10时许，廖女士便如愿提取到了这笔
大额现金。

“现在已进入了互联网时代，这家
企业给职工发工资仍沿袭高成本的现
金方式，说明我的工作与客户的需求
还存在差距。”想到这些，梁杉杉随即
向廖女士建议“电子银行+掌上银行+
银行卡”的金融服务方案，从而让该公
司发工资时更加便捷。不久后，该公
司发工资就转变成了“非现金方式”，
掌上银行迅速得到普及。

2018年春节临近时，在达州经商
的聂先生有些犯难，因为一时间，他不
知道给妻子送上什么样的新年礼物才
最有纪念意义。没想到，就在他去农
行办理业务时，偶然间听到梁杉杉正
在为客户开展“农行微讲堂”。期间，
梁杉杉对农行在新春佳节期间推出的

“金钥匙”黄金产品文化寓意的诠释，
正好与他内心的期盼不谋而合，于是
他随即认购一款带回家。当聂先生把
这款别致的新年礼物送给妻子时，妻
子顿时喜悦不已。

回忆起2008年时，梁杉杉刚到营
业部担任大堂经理，这时一位中年女
子拿着一张由其他银行代理的保单，
要求柜员退保。由于不是农行代理的
保单，柜员只好予以拒绝，孰料女子随
即暴跳如雷，并扬言如果不予退保将
实施自杀。

得知这一情况后，梁杉杉立即将
女子带到办公室安抚情绪，详细告诉
她参保那家银行网点的具体地址，以
及办理退保所需的手续、证件等，并与
承保的保险公司进行了沟通。最后在
梁杉杉的帮助下，女子顺利办理了退
保手续，感激不已的她后来还成为了
梁杉杉的朋友。

农行达川支行营业部是农行达州
分行系统中的第一个全国五星级的营
业网点，梁杉杉认为，银行网点是服务
窗口，必须把为顾客提供优质服务作
为不改的初心、文化的基因。而大堂
经理不仅要当好金融产品的“推销
员”、客户的“财神爷”，更要当好服务
纠纷的“调解员”。

□郑年孝

本报讯 5月28日，达州市达商
总会在达城西外罗浮中心写字楼举
行了会址揭牌仪式。这标志着，达商
总会自成立一年时间以来，经过辛勤
筹备，3万余名会员从此有了自己的
大本营。

据了解，达州市达商总会于
2017年5月5日成立，是全国第三
个市级总会，也是四川省第一个市
级总会。为凝聚达商力量，打造达
商品牌，由成都达州商会发起，报
达州市委、市政府同意，联合北
京、天津、上海、香港、温州、广
东、广西、重庆、贵阳、中山、昆
明、绵阳等异地达州商会和海内外
知名达州籍企业家，共同组建了达
州市达商总会。

目前，达商总会的发起成员单位
涵盖地产、文化、旅游、投资、金融、矿
产、能源、石油化工、电子商务、教育
培训、医疗卫生、路桥建设、食品饮
料、法律服务等诸多行业。据统计，
目前达商总会会员人数约3万余人，
是达州籍从商贤达人士组成的一支
重要队伍。

在当天的揭牌仪式上，达商总会
会长刘峙宏说,达商总会会址顺利揭
牌，是在所有达州籍企业家之间构架
起一道真诚沟通的桥梁，希望会员们
常回家看看，把乡音乡情凝结成最坚
固的商业同盟，整合资源让大家从中
受益，打造一个共建、共享、共赢的达
商大家庭。

（本报记者 胡健）

3万余达商有了大本营
达商总会会址揭牌

全国五星级农行营业网点
有个叫梁杉杉的人


