
4月份跨过一季度末的时间节点后，资金面
以平稳偏松为主，再加上受4月25日央行降准影
响，市场利率将小幅下滑。从长期来看，银行理
财产品收益下跌空间有限，未来维持窄幅波动的
可能性较大。

3月份银行理财产品月平均预期收益率出现
近一年以来的首次环比下降，尤其在月中平均预
期收益率低至4.85%。数据显示，3月份银行理财
产品平均预期收益率为4.88%，环比下降0.03个
百分点，平均期限为184天，环比增加7天，平均
期限有逐渐拉长趋势。“下降的主要原因是3月
份市场流动性整体偏松，股市走低，短期利率下
行，导致银行理财收益率略有下降。”有关专家指
出。

值得一提的是，自去年底以来，期限为3个
月以内的银行理财产品占比逐渐下降。从最新
数据来看，3个月以内短期理财占比已由2月份
的31.89％降至3月份的29.36％。业内人士表
示，由于短期理财往往都设有资金池，期限错配
的情况较为严重，流动性风险也较大，根据《关于
规范金融机构资产管理业务的指导意见》（以下
简称“资管新规”）要求，银行理财今后将不再发
行3个月以内封闭式理财产品，因此未来这种理
财产品发行量将进一步减少，且平均期限将逐渐
拉长。

业内人表示，“资管新规”落地，意味着保本
理财将退出历史舞台，净值化理财产品将成为主
流，90天以内的封闭期理财产品和保本理财产品
都将逐渐减少。不过，由于净值化理财产品的接
受程度还不高，净值化产品转型可能会影响投资
者的购买积极性，同时也会影响银行发行理财产
品的积极性。

展望后市，在收益率方面，有关专家表示，4
月份跨过一季度末的时间节点后，资金面以平稳
偏松为主，再加上受4月25日央行降准影响，市
场利率将小幅下滑。此外，二季度地方债供给节
奏可能加快，进一步推升财政存款。“从长期来
看，银行理财产品收益下跌空间有限，未来维持
窄幅波动的可能性较大。”

银行理财产品3月份收益率下跌，属于短暂
的市场利率反应。长期来看，银行理财业务仍然
是留住客户基础的重要业务，在未来净值化和子
公司化的趋势下，银行将不断调整自身产品体
系，开发新的产品加以代替。例如，目前火热的
结构性存款产品，与其他保证收益类产品的收益
率相当，对银行理财投资者具有一定的吸引力。

（本报综合）
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资管新规的靴子终于落地了。
央行、银保监会、证监会、外汇管
理局日前联合发布《关于规范金融
机构资产管理业务的指导意见》
（以下简称《意见》），对金融机构
的资管业务进行规范。新规将如何
重塑资管新格局？打破“刚性兑
付”给百姓理财带来怎样的影响？

近年来，我国金融机构资管业
务快速发展，截至2017年末，总规
模已达百万亿元。而资管新规，把
这些分散在不同子行业的资管产品
都纳入到统一的监管框架下，除了
银行、信托、证券、基金、期货、保险
资管机构、金融资产投资公司等金
融机构，对于互联网平台开展的相
关业务也同样适用。

有关专家指出，大资管盘子迎
来了统一监管，将提高监管的有效
性。他说：“金融体系里面出现了一

些乱象，很多都是通过理财产品，或
者借助一些通道业务而造成的，整
个规模很大，非常不透明，给整个金
融体系带来很多潜在风险。新规可
以规范金融市场的发展和整顿金融
市场秩序。”

新规明确，资产管理业务不得
承诺保本、保收益，打破了“刚性
兑付”。业内人士指出，“刚性兑
付”实际上是用金融机构的信用为
资管产品做担保，这样做会使资管
产品的定价机制失灵，只有打破

“刚性兑付”才能形成良性循环。
打破“刚性兑付”，将使资管

产品的风险、收益协调起来，实现
良性循环。“刚性兑付就是投资者
认为买了一个产品，就一定只能赚
钱，如果有亏损，就让金融中介机
构负担。有了这种信念之后，就会
特别愿意买冒风险的产品，愿意加

杠杆。”
在相对成熟的市场，表外理财

业务没有“保本”的概念，“投资
风险由买者承担”已经被普遍接
受。

有关专家建议，未来，投资者
应该看清投资产品的投向，要买自
己风险承受能力可以接受的产品。

相比之前的征求意见稿，此次
出台的《意见》把过渡期延长到了
2020年底，给金融机构充足的调
整和转型时间。

“考虑到存量资管产品期限、
市场规模及其所投资资产的期限和
规模等问题，此次正式发布的意见
提出按照‘新老划断’原则设置过渡
期，过渡期由原来的2019年中延长
至2020年底。”央行负责人说。

多数分析人士都认为，经过了
一段时间的消化和更为平缓的过渡
期设置，《意见》的出台对整个市
场的短期影响将表现得更为平滑。

未来，多层嵌套的加杠杆产品
最终要消失，“刚性兑付”也不再
会是投资者闭着眼睛买理财的“保
护伞”，公募私募产品的分类和各
种投资限制终将使得高风险的资管
产品与资金量较小的普通老百姓隔
离。

在重塑资管产品的同时，《意
见》也将改变老百姓未来的投资理
财理念和行为。“虽然有‘买者自
负，卖者有责’这句话，但是总觉
得如果买了理财产品、信托产品，
真的赔了钱，一定还是由金融机构
替自己买单。投资者一定要打消这
种不切实际的幻想。投资者要在今
后考虑投资选择的时候，更应该多
关注在获得收益的时候承担了多大
的风险。”

（本报综合）

资管新规的靴子落地

资管业务不得承诺保本保收益

本报讯 近期，达州农商银行
以加快地方特色电子银行代缴费业
务发展为主要抓手，各支行走进学
校针对目标客群实施精准营销，成
功上线并推广学费代收代缴业务，
推动电子银行业务发展和品牌影响
力双提升。据了解，该行拟将开办
公交扫码乘车等业务。

据了解，随着互联网金融的迅
猛发展以及电子渠道功能的日益丰
富，各家银行及第三方支付机构纷

纷推出服务类代缴业务，以此提升
市场核心竞争力。达州农商银行通
过前期市场调研发现，乡镇学校普
遍存在家长缴费难、学校收费难的
问题。为此，达州农商银行与多个
学校签订委托代收学费协议，同时加
大项目研发投入，不断完善业务处理
方式、修补技术漏洞，为学费代收代
缴业务的成功上线奠定了坚实基础。

同时，达州农商银行还积极开
展业务创新和市场拓展，在与达州

水务集团合作代收水费业务之后，
又与达州华润燃气有限公司、达州
聚能燃气有限公司签定了合作协
议。下一步，该行拟将把社保代收
以及生存验证接入蜀信e平台，与
住房公积金管理办公室对接公积金
查询等业务。另外，公交扫码乘车、
医院挂号就医等业务也将陆续跟进，
通过系列应用场景的搭建，加快地方
特色电子银行代缴费业务的发展。
（王栋 胡瑞雪 本报记者 胡健）

达州农商银行拟实施公交扫码乘车

本报讯 昨日，记者从工商银
行达州分行获悉，为改善营商环
境，优化企业开户服务，满足客户
多样化需求，该行紧跟移动终端和
互联网的不断普及以及金融消费
者交易习惯加速向移动互联端迁
移的步伐，为中小微企业推出了线
上对公账户预约开户业务。

据了解，工商银行采取直观的
人机对话模式，运用人脸识别等多
种技术，实现账号随心选、开户进
度查询、产品领取等一站式开户服
务。市民通过网上银行、手机银行
进入预约业务后，无需登录，即可
随时随地完成账户和相关产品服
务的线上申请。预约成功后，携带

相关证件到预约网点完成面签、开
户和基础支付结算产品的一站式
办理。而金融消费者可通过下载
工商银行手机银行APP或企业手
机银行APP，无需登录即可开启极
速开户全体验。

（刘善波 陈明红
本报记者 胡健）

优化对公开户流程
工商银行让金融消费者少跑路
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银行理财产品预期收益率
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从长期来看收益下跌空间有限


