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做足功课 要价合理

当你准备和销售顾问谈价格之前，功课一定要做
足，包括确定好选购的车型和版本，多咨询购买过这款
车的朋友或亲戚，了解此前的成交价格，或是在网上先
电话咨询几家同城的4S店，必要时还可咨询成渝地区
报价，做到心中有数。当然，如果身边朋友认识4S店
的销售顾问，也可了解一下大概的价格，通过熟人介
绍，报价也会比较合理。做足这些功课，当你面对精明
的销售顾问提出自己合理的要价，这会让对方知道你
是诚心买车的，同时也给对方一个信号，我是有备而
来，知道大概价格的，别耍什么花招忽悠我！

掌握“慢”字诀 切忌操之过急

相信很多朋友都有这样的经历，节假日期间，不管
是在4S店看车还是去车展看车，与以往相比最大的不
同之处就是人明显变多，有时甚至进店好久都没有销
售顾问来接洽，而此时销售大厅不停播放的“恭喜某先
生订购一台新车”的广播非常容易影响你的判断。不
管怎样，都不可操之过急。订单上涉及的裸车价、保险
费用、加装项目费用和购置税的费用都要详细列出清
单，比如保险类别甚至要精细到保额和是否购买不计
免赔。看清这些类别，然后有针对性的砍价，这样更能
确保价格到位、保险和赠送品也没有少。

一位有着多次购车经历的汽车达人介绍，谈价时
要讲究一个迂回战术。首先是让价上要慢慢来，不可
一下子退让太多，而且加价一次，必须是对方同样退让
一步的情况下，尽量把价格往中间靠拢。比如你给出
的价格是15万元，谈价时，你加1000元的同时，销售顾
问也要在他的报价上降价1000元。切记不要一步让
价太多，事后又觉得后悔。

谨慎选择加装项目 防变相加价

除了车型和版本，还要确定好选购时所需要加装
的精品，在谈价过程中，销售人员总会向你推荐一些加
装项目，比如贴太阳膜、真皮底垫、挡泥板、踏脚板等
等，在有些4S店的套餐活动中，这些其实是加价算在
购车总价里的，选择这些项目一定不要被销售人员牵
着鼻子走，而是要看自己真的需要什么，剔除掉这些附
加项也能节约下一笔不小的开支，即使真的需要，也可
提前在网上了解各类精品的售价。价格在500元以内
的汽车精品，在洽谈过程中，尽量争取让销售顾问赠
送，时至年底，4S店的任务量也比较大，为了冲量，只
要不是价格太高的精品，销售顾问一般会选择退让。
而对选择加装的项目也要大胆砍价，这部分4S店预留
了足够的利润空间。特别是销售员推荐的一些成本
低、实用性不强的精品，任凭销售顾问说得天花乱坠，
都不要轻易动心，随便提高自己的车价。

（本报记者 张春华）

科考采风其实是一件苦差事，考察
回来要写稿子，于我有点难。不说同行
的文人骚客们妙笔生花，就是碧瑶庄园
那些诗词歌赋对联，也让人眼花缭乱，提
笔就有“前人之述备矣”的感觉，顿显笔
拙词穷。

笔下无货，心便耍横。转念：千万人
往矣，非吾独往，蒙混罢！但人流屡屡行
行，盈于眼前，像是怼问。不由得人想：
此地无舟车飞机之便利，无名胜古迹之
盛名，何如磁石吸铁，引来众多游人小
憩、团聚、度假、旅游乃至会议，使老有所
乐，幼有所玩，学能得静，娱能尽欢？两
次赴碧瑶，总有收获。

见到了碧瑶庄园老总向黎，一个“复
杂”得近乎神秘的人物：企业界的教育
家，教育界的书法家，书法界的慈善家
……什么“家”都有独到之处，什么“家”
好像都不完全是。我似乎在他身上看到
了一种解读：一个多元的人，创造了一个
多元的作品——碧瑶庄园，满足了各种
层次人群的需求。来到这里，城里人似
乎到了乡下，乡下人似乎进了城里，都找
到了感觉：疲惫的人看到了凉亭，潇洒的
人看到了田园，漂荡的人看到了港湾，空
虚的人看到了归宿；文人因蛙鸣而生灵
感，画家因山水而蘸彩笔，乐者因幽林而
援笛箫……徽式建筑，苏式园林，游船画
舫，儿童乐园，康养福地，婚纱美景，蒙古
游帐，仿古草庐，尽列其中；连就石窟而
建的古刹也得以修葺、石刻得以保护。
无处不在的书法题刻，多为向黎的手笔，
彰显主人的学养与品位。而依山造势，
截水成湖，整土为畦，垒石营山，堪形筑
室，广植名木，遍栽花草，重新安排山水，
让游者漫步其中，人移景换，忽城忽乡，
忽家忽野，各有所归，男女老少咸领趣味
矣！似乎在物质中已找不到幸福感的
人，在这里，大概也能隐约看到极简主义
的背影。

路边，有几个拾掇花草的人，一问，
知道他们就是碧瑶庄园土地上原来的农
民。这里以前是贫困村，碧瑶庄园在这
里选址与他们进行土地流转，他们在庄
园里工作，每月有固定收入，农民真真切
切地感受到精准扶贫的温暖，正乃“农夫
相与忭于野，忧者以喜，病者以愈”。同
时，碧瑶庄园项目也带动周边柑橘、茶

叶、鲜花的发展，成为渠县精准扶贫的一
面旗帜。正说话间，几辆旅游大巴停在
面前，一大群孩子从车上涌下来。原来，
是向黎办的达州外国语学校的学生，今天
来这里开展户外活动。据悉，这所学校的
在校学生人数与教学质量均在达州市名
列前茅，可见其办学宗旨得到普遍认可。
突然，庄园、学校、扶贫几个词浮现在我的
脑海。国家发展经济、重视教育、精准扶
贫等重大治国方略，在这里落到了实地，
生根、开花、结果。

改革开放三十多年来经济建设的高
速发展，人们物质文化生活极大丰富，促
使人们的消费观念发生了转变。三十多
年前对城市生活的向往，变成了今天对
田园生活的怀念。老人们开始消费记
忆，年轻人在填补生活的经历，目光不约
而同的投向山清水秀、天高云淡的乡
村。乡村也因城市的辐射与浸染，悄悄
地发生改变。对经济脉搏的准确把握，
对消费心理的细致研判，是碧瑶庄园迅
速崛起的另一个理由。碧瑶庄园的出
现，为县（市）域城乡生活提供了多种可
能性。

夜幕降下，站在擂鼓岭上，看着山下
碧瑶庄园灯火璀璨。我心里在问：碧瑶
庄园，明天你又会弄出怎样的响动呢？

买车省钱
你会砍价吗？

面对年终汽车
4S店频频推出的各
种优惠促销政策，加
之汽车购置税优惠
政策还剩不到一个
月时间，还没下手买
车的朋友们已经有
些按捺不住。记者
一位朋友最近就忙
于穿梭达城各个4S
店，在有意向的几个
品牌、车型之间比
较、选择。朋友是一
位拿工资的工薪阶
层，让他一直纠结的
除了对品牌车型还
没最后拿定主意之
外，最看重的还有价
格的因素。几次砍
价都没达到心目中
理想的价位，这让他
很有些不甘。

针对消费者比
较关心的“砍价”问
题，记者特别咨询了
在达城某4S店从事
销售工作多年的金
牌销售员以及几位
汽车达人，将他们的
心得体会和购车经
验分享给正准备买
车的消费者们，记住
以下这几点，可以助
你少花冤枉钱，“砍”
价到位。

多元的碧瑶庄园
□谭守庚

人在旅途
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为你支招
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