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11月25日下午2点，一汽丰田
“世家荣耀 不止一面”达州区域双
车上市发布会在店内隆重举行。为
市民朋友展示了万众期待的两款热
门 SUV车型：新款普拉多、特装
RAV4荣放车型。

一直以来，丰田越野家族在全球
颇负盛名。此次达州启阳一汽丰田，
新PRADO普拉多、RAV4荣放的联
袂上市，预示着丰田越野家族“世家
荣耀”得到再次升级，双车将伴随人
们开启更具品质的越野用车生活。

新PRADO普拉多共推出3.5L
排量6个级别，可选后挂式备胎设计
在新PRADO普拉多身上重新回归，
从外观到科技配置，再从纯粹越野到

卓越安全等都得到了提升，深度诠释
了“真实力派SUV”的内涵。全新普
拉多3.5L售价为46.48-63.68万元；

本次上市的RAV4荣放风尚X
版，注入了更加浓郁的“世家荣耀”基
因，重塑了硬派越野SUV形象，为消
费者带来丰富而更具品质的城市
SUV首选。RAV4荣放售价17.98万
元起！现两款车型均可享受0利息
购车政策，置换最高可享万元置换补
贴！达州喜欢越野的朋友，不防到店
内参与试驾购车。

达州启阳一汽丰田，年末大促火
热进行中！威驰、FS、卡罗拉享购置
税优惠政策倒计时，到店品新车、抢
年末全系车型特惠。 （启丰）

优惠政策仅仅剩下短短的一个
月时间，无论是嗅觉敏锐的商家或
是精打细算的消费者，都不会任这
最后的机会错失。记者上周末在达
川区二号干道的汽车工业园区内多
家4S店看到，偌大的销售厅集聚了
不少的人气，前来咨询看车的客户
不在少数。很多商家还提前推出了
“岁末迎新春”的促销活动，以优惠
的价格和政策红利吸引消费者，促
成更多的成交，保证自己品牌的市
场份额，为全年销售任务更上一层
楼画上圆满句号。

多重举措促销
合资品牌看好市场

记者随机走访了几家合资品牌
4S店。在南外二号干道禾林汽车
城东风日产达州东风南方新川4S
店，记者看到在销售大厅的醒目位
置竖着“东风日产感恩900万，把优
惠带回家，把爱带回家！”的活动宣
传牌，销售人员介绍，为感恩回馈消
费者，抓住岁末年初这一传统销售
旺季，他们店推出蓝鸟金融特惠版
（指导价10.59万-14.39万），现金优
惠30000元，订车就送一年基础保
养的优惠活动，针对年轻人购车，还
有特别的专项金融支持：按揭贷款
5万，享2年0利息，今年12月份购
车还可享购置税优惠约2800元；而
且任意品牌旧车置换东风日产新车
可享厂家高额补贴；同时推出租车
服务，原厂品质，百万保障，可异地
还车，适合长租，短租或维修代步；
争取在价格及增加服务项目上赢得
更多潜在客户。

走进该汽车城的现代4S店，立
即有热情的销售人员前来介绍。据
了解，该店的岁末优惠力度也是相
当的大，北京现代全系4.99万起，金
融购车1—3年免利息，首付2成，优
惠高达4万多。独家定制金融方
案，推出“你买车，我返现金”活动，
最多可返3万多，怎么算都划算。
为满足消费者所需，之前一直断货
的新一代ix35现车已到店，11.99万
起，该车享有低价格、大空间、高动
力的特点，深受车友喜爱。除此之
外，还有各种劲爆优惠为消费者锦
上添花。记者从销售经理处获悉，
截至11月，该店已售出800余辆汽
车，提前完成了全年销售任务。

在紧邻的天马汽车城东风标致
4S店，同样是一派热闹景象。该4S
店销售经理告诉记者：“11月相比
10月，我们的购车人群大幅度增
加，接近年末，购置税优惠政策接近
尾声，相信12月会迎来一个购车小
高峰。当然东风标致也会利用这个
热潮促销，为此东风标致为新老客
户做了相关准备，目前在售车型有
301、308、408、2008、3008、4008、
5008等车型，东风标致全系均可享
购置税7.5折，12月31日前购车，最
高可省4900元，全系低至6.2万元
起，部份车型让利高达3.5万元，首
付低至2成，享36期0利率，到本店

置换最高可享12000元优惠补贴。”
接近午饭时间，记者离开时仍有客
户陆续前来看车咨询。

国产车集体发力
销量再创新高

随着我国汽车工业研发技术不
断创新，近年来国产车有了长足的
发展，也赢得了越来越多的车友粉
丝。特别是在国产汽车界屡创销售
神话的“国产神车”——五菱汽车，
在这个特别的时间节点又会放出什
么大招呢？带着疑问，记者来到达
州智诚汽车销售有限公司五菱汽车
4S店。相较那些豪车品牌，该店位
置并不显眼，然而销售大厅却是一
派繁忙景象，看车的、算价的、试乘
试驾的，销售人员忙得不亦乐乎。
销售经理吴芹向记者展示了他们的
销售利器“岁末迎新春，五菱宝骏返
乡购车计划”，在这项活动中，消费
者最低首付只需8435元即可将新
车包牌开回家！在外出务工人员返
乡期间，购车可享全年最低优惠价，
宝骏730最高享8.8折特价优惠，宝
骏560最高享万元优惠，新车上市
——五菱宏光S3低至5.68万起，全
系按揭可享 0利率，置换最高享
4999元补贴。谈到近期的销售情
况，吴芹说：“我们一直秉承将最大
的优惠让利给消费者，把利润看得
很薄，力求量的突破。比如这次活
动，我们还有更多特价优惠供客户
选择，近期想要购车的客户都已经
注意到了购置税政策的变化，而这
对我们汽车经销商来说对年底冲量
也起到了积极的作用。之前我们品
牌单店每月销量基本在100台左
右，最近这两个月有20%——30%
的提升。”

在采访中记者还发现不少国产
车品牌在年终岁末不断有新车上
市。在达州今源金杯4S店，记者看
到一款由华晨集团为满足市场需
求，在2017年11月7日上市一款酷
似DMX外型设计的7座金杯S70，
该车外型时尚，空间非常大。搭载
宝马全球唯一体系外企合作生产单
位新晨动力，所生产的1.5T发动
机。匹配6速手动变速箱，后备厢
空间高达102L，车辆配置自动大
灯，全景天窗，无钥匙进入，大屏导
航，是今年华晨集团推出的最佳产
品。该4S店经理表示，本月是国家
购置税减免25%的最后一个月，厂
家为促进销售上量，2017年12月在
达州特别推出购置税补贴和“0”利
润销售，预计年底销量会再创新高。

达州创奇奇瑞4S店是达州市
首家厂家认证标准奇瑞4S店，走进
店内，记者体验到优质的销售服务，
精英销售顾问全方位的细致讲解甚
至让记者都有想购车的冲动。该
4S店经理为记者算了一笔时间账：
小排量机动车将取消购置税7.5折
的优惠补贴政策，目前看似还有一
个月时间，其实除去休息日、周末不
办公的时间，购置税7.5折补贴政策

还有仅仅20来天时间！所以想要
购车的客户可真得抓紧了。

面对利好
消费者乐意买单

记者在对达城车市的岁末调查
中看到，不同于以往的“剃头挑子一
头热”，今年消费者购车意愿明显增
强。以前很多时候是商家搭好了
台，消费者不买账，商家只能是一厢
情愿，无可奈何花落去。一位从事
汽车销售多年的资深人士感叹：这
样火爆的销售情况在自己的销售经
历中并不多见。

在仁孚奔驰、奥迪、宝马等豪车
品牌4S店，品牌口碑积累的人气不
减，销售稳中有升。而在普通大众
青睐的合资及国产品牌中，特别是
小排量汽车的销售，消费者显现了
更高的热情。在天马汽车城东风标
致4S店，一位正在购车的客户坦
言：“作为普通工薪阶层，还是很在
意买一辆车能多几千元的优惠，何
况这是政策因素带来的额外优惠，
错过今年，优惠不再。本来就计划
买车，看了几个月，今天终于下手
了，各种商家优惠加上购置税优惠
省下了一大笔开支，感觉好像是赚
到了。对这样的促销活动，我们愿
意买单。”

（本报记者 张春华）

岁末将至，达城
汽 车 市 场 硝 烟 再
起。汽车购置税新
政将于2018年1月
1日起执行，达城车
市还将迎来外出人
员返乡带来的消费
高峰。面对这两大
利好消息，达城车市
各商家早已摩拳擦
掌，力争把握这一年
终销售盛宴，为全年
销售任务添上精彩
的一笔。

据了解，现有的
购置税政策中，对
1.6L及以下排量的
小汽车购置税实行
7.5折优惠，而即将
出台的汽车购置税
新政中，将取消这一
优惠，恢复10%的汽
车购置税。这意味
着，如果购买一辆12
万元的小排量汽车，
消 费 者 将 多 支 出
3000元现金。对于
普通工薪阶层来说，
这无疑也是一笔不
小的开支。

新普拉多&RAV4荣放
上市发布会完美闭幕

新车上市
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记者调查
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汽车购置税新政来袭
达城岁末车市风起云涌


