
“您看，这几种方法可以帮助您
识别假币……”、“请不要轻易相信
网站和电话的虚假转账信息……”
这些天大竹联社的营业网点不断传
出这种声音。为普及金融知识，使金
融消保观念真正深入人心，大竹联
社在辖内49个营业网点开展了声
势浩大的“金融知识进万家”及“金
融知识普及月”宣传活动。

在本次宣传月活动中，大竹联

社突出了“贴近生活、贴近百姓”的
原则,使金融知识再次走进千家万
户，引导社会大众主动接触了解金
融知识，科学使用金融产品与服
务，增强自身权益保护意识，有效
提高了广大群众对金融知识的了
解和掌握，树立了大竹联社的良好
社会形象，有力地推动社会金融素
质和金融知识水平的提升。

（赖泓臣）
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农信雨露润心田
——达州农商银行全程贴心服务各类贷款客户

惠
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农

继9月9日开展“送金融知
识进工地”活动后，9月19日，
达川支行的宣传队伍此次又专
程前往达川区翠屏街道叶家湾
社区，面对面向社区居民和周
边商户宣传普及各类金融知
识。

此次活动，达川支行结合
日常生活中的实际案例，向来
往群众耐心讲解假币识别、反
洗钱、防范金融诈骗、打击非法
集资等各类金融法律法规知识

以及农信社电子银行产品、“蜀
信.税金贷”、商超供应链、1+N
小额贷款等小微信贷产品。

活动中，前来咨询的群众
络绎不绝，达川支行宣传人员
都一一进行了耐心讲解和解
答。此次活动，共发放宣传资
料3800份，接受群众咨询260
人次，收到了明显成效，切实将
金融知识大餐送到了社区居民
身边。

（欧勇 本报记者 漆慧霞）

与创业青年交流

员工上阵“三句半”讲解金融知识

为社区群众讲解金融知识

以真抓实干助推
园区“加速跑”
——达州农商银行积极助

力经开区经济发展

金融知识进万家掠影之三

金融知识普及在行动
——达州农商银行达川支行积极开展“送金融知识进社区”活动

金融知识下乡来
——大竹联社积极开展“金融知识进万家”及“金融知识普及

月”宣传活动

金融沙龙助力创业青年
——渠县联社举办创业青年金融讲座

青年创业服务中心

9月17日，渠县联社“金融知识
讲座”在该县农村电子商务服务中
心首次开讲，共邀请本地创业青年
代表40余人参加。

活动现场，农信社工作人员精
心准备了课件，根据农村创业青年
年龄特点、知识结构、技术水平、创
业方向等，重点对小企业贷款、小
额农贷、网上银行、手机银行、个人
理财、人民币真假识别等金融知识

进行了宣传普及，并对农信社针对
创业青年的产品、服务和优惠政策
等进行了介绍和推广。

2015年“金融知识进万家”
活动启动以来，渠县联社通过下
乡宣传、网点宣传、举办金融知
识讲座、发送宣传短信等方式深
入开展活动，将金融知识送进了
厂矿、校园、社区和农家。

（李红崎 曾硕）

“这一季的北虫草长势不错，
至少可以带来几万元的收入。”盘
算着辛勤劳动大半年的收入，唐氏
夫妇不禁露出了久违的笑容。

提到德阳的唐先生，左邻右舍
都夸他精明能干。谁曾想到，十多
年前，他却因渴望一夜暴富而走上
犯罪道路。经过4年的牢狱生活
后，唐先生没有自暴自弃，反而积
极寻找创业机会。

2012年一次偶然的机遇，得知
北虫草市场很广阔，唐先生回到德
阳种植北虫草。由于技术不成熟、
设备跟不上、销路不畅通以及缺乏
系统的规划，直至2014年4月，唐先
生的北虫草基地也未能见到效益。

当年10月，唐先生种植北虫草

的师傅告诉他，达州是一块种植虫
草的宝地，也有着广阔的需求市
场。经过综合考察，唐先生带着家
人来到达州，很快落实了经营场
地，培育出了第一批北虫草，并逐
渐打开了销路。

然而因规模有限，唐先生的种
植基地产量远远跟不上市场需要，
迫切需要资金扩大培植车间。一
个多月下来，前后跑了七八家银
行，一说到自己是外地人，拿不出
抵押物，甚至连住房都没有，而且
还有“前科”，毫无例外地吃了闭门
羹。

经团市委和朋友介绍，唐先生
把最后的希望寄托到了达州农商
银行。达川支行微贷中心的客户

经理热情接待了唐先生，了解他的
基本情况以后，专门召开会议进行
专题研究，通过实地调研，肯定了
唐先生的创业项目，本着贷款“重
分析、重信用、轻抵押”的经营思
路，同时结合他的实际情况，特别
为其量身定制了“惠商贷——自然
人担保贷款”，只用几个工作日就
办好了相关手续，将10万元贷款送
到了他的手中。

“送贷上门”仅仅只是达州农商
银行达川支行为客户服务的起点。
贷款发放以后，该行微贷中心派出
专人定期对唐先生的虫草种植进行
跟踪指导，并主动帮助他联系商家、
打开市场，同时还送去了虫草种植、
青年人创业、企业管理等相关书籍，
真正实现“一站式”服务。

作为达州首家青年创业服务
中心，由团市委与达州农商银行
达川支行微贷中心合作建立青年
创业融资平台，面向达川区、通
川区、经开区范围内有创业意向
的青年提供便捷化、一站式、多
层次的金融服务。成立三年多以
来，该中心始终秉承为小微企业
融资服务，做大做强小微贷款的
经营理念，一视同仁地对待各类
有贷款需求的客户，其小微贷款
业务拓展一直保持同行业领先优
势。2013年12月在华西都市报主
办的年度榜样大奖中被评为“最
佳营销与服务团队”；2014年12

月，被聘为达州市青年创业协会
理事单位；2015年2月，荣获四川
省“青年文明号”称号。

在给小微企业贷款的过程中，
微贷中心采取“鱼渔兼授”的办法，
对有贷款需求且符合条件的申请
者既给之以“鱼”——量身定制信
贷产品，又授之以“渔”——悉心进
行创业指导，避免小微企业盲目贷
款以及贷后盲目使用贷款从而导
致资金打水漂、“一贷了之”，以此
确保微贷中心扶持创业、促进就业
的社会责任的落实。

“微贷中心专家的建议，不仅
降低了我的经营风险，还帮我及时
把握市场动态，调整产品走向”，获
得达州农商银行达川支行微贷中
心帮助、由2家超市的经营规模发
展成为6家的另一位创业者郑先生
深有感触，“创业专家咨询团队的
悉心指导，让我们企业在发展中少
走了很多弯路”。

在“大众创业、万众创新”的大
背景下，达州农商银行还将进一步
优化创新金融产品，拓宽服务渠道
和窗口，提升服务水平和质量，全
力支持更多的青年创业者、个体工
商户、小微企业和实体经济发展，
为地方经济社会发展注入更加强
劲的动力！

（欧勇 黎贞 本报记者
漆慧霞）

达州经开区是达州地方经济发
展的重要阵地，达州农商银行经开区
支行主动作为，精准发力，以“立足服
务园区经济社会”为市场定位，立志
书写与经开区共同发展的新篇章。

市场定位“接地气”
经开区支行成立前，达州农商

银行特意针对经开区进行了一次深
度调查，“15个分理处和营业部存
款稳步增长；化工园区企业迅速发
展；城市新区开始建设；新机场即将
迁址动工；新型农业企业多点开
花”……等等利好因素表明：经开区
潜力无限。然而经开区内，专门面
对园区群众和企业的金融服务较为
匮乏。经过一番考察，达州农商银
行毅然决定在经开区设立支行，希
望以特色的金融产品、便捷的服务
渠道，一举打破金融服务贫乏的现
状，以便能够为辖内群众提供更为
优质的金融服务，为园区企业创造
更为优良的发展环境，践行四川农
信普惠金融的企业理念。

服务企业“一对一”
市场定位明确后，经开区支行

迅速行动。成立第二天，该支行便
主动联系经开区地税分局，组织召
开银企座谈会，积极推介“蜀信�税
金贷”、手机银行、网上银行等金融
产品，尤其是重点介绍了各类贷款
产品的准入条件、申请资料、办理流
程等核心元素。趁热打铁，再接再
厉，座谈会第二天，该支行便专门成
立由支行行长牵头的专项小组，上
门逐户拜访企业，对企业基本情况、
资金需求等登记造册。经过详细准
备工作，该行基本掌握了园区内在
生产经营过程中，有资金需求的企
业情况，并一对一地设计了金融服
务方案，为满足客户需求打下了基
础。

真抓实干“一招鲜”
“感谢达州农商银行，在我们完

成资料递交后，不到五天就把贷款
办下来了，速度之快、服务之优出乎
我们的意料。”9月21日，秦巴电气
公司获得了300万元“税金贷”信用
贷款，公司法人赵明喜悦之情溢于
言表：“真是雪中送炭啊。”

秦巴电气是达州市制造业的新
星，主要生产35千伏及以下的高低
压成套开关设备，产品远销省内外，
2014年被评为“四川名牌”，年销售
额4000多万元。由于在经开区新
建厂房，公司出现了资金缺口。经
开区支行员工在走访中获悉公司的
资金需求后，立即安排客户经理上
门服务。尽管该公司缺乏合适的抵
押担保物，但经开区支行结合企业
经营情况正常、纳税评级较高、征信
记录良好等因素，为其匹配了300
万元“税金贷”纯信用贷款，仅用5
天就完成了调查及审批流程，为其
解决了燃眉之急。截至目前，达州
农商银行经开区支行已向天一航旗
名车馆、秦巴电器等企业发放“税金
贷”近1000万元，宏河商贸、富林钢
构等企业正在加快办理之中。

金杯银杯不如客户口碑，达州
农商银行成长与达州这片热土，与
地方经济共命运、同呼吸。逐步成
长的达州市农村信用社（农商银
行），正以更加快速、稳健的步伐，朝
着一流银行迈进，相信他们也会以
更加实实在在的行动赢得市场认
同、赢得群众信赖、赢得社会肯定，
与达州经济社会实现再一次腾飞。

（曹旭 本报记者 漆慧霞）

达州农商银行支持秦巴电气公司


