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补贴进入倒计时 达城车市再升温
岁末钟声渐近，2024年消费品补贴政策即将落幕，而明年是否还会延续补贴不得而知。这

种不确定性使当前达城车市处于一片复杂且充满机遇的氛围中。有人果断出手，有人观望揣
测，车商们也在博弈，但这些都没有影响达城车市年末销售的火热。

提前下手 搭上补贴末班车

近段时期，达州汽车消费市场呈现
出一片火热景象。众多消费者听闻补贴
政策即将到期，纷纷加快了购车的步伐，
想在政策末期抓住这波福利。

12月19日，达城某品牌4S店内，看
车的市民不少。张先生便是众多购车者
中的一员，他选中的是一款紧凑型SUV。
该店销售人员介绍，这款车凭借其简约
大方的外观、宽敞的空间、丰富的配置以
及出色的性价比，成为店内的明星产品，
官方指导价为15.77万元，前几个月店内
现金优惠在1.5万元左右，同时还有一些
诸如脚垫、玻璃膜等常规赠品。近期，随
着补贴政策进入倒计时，该款车型的优
惠力度也随之提升，除了原本的1.5万元
车价优惠外，4S店为了冲量还有额外现
金优惠，加上可申请的补贴，总共算下来
可优惠2万多元。算上购置税、保险、上
牌等费用，总价在 15 万元以内完成落
地。“这款车我关注很久了，本来还在犹
豫，但是一想到补贴政策马上就没了，这
时候买车能省不少钱，就赶紧下单了。”
喜提爱车的张先生开心地说。

在达城，不少消费者也有跟张先生
一样的想法。他们表示，补贴政策让他
们坚定了购车的决心，甚至提前了原本
的购车计划。一些原本打算明年再购车
的消费者，考虑到补贴政策的不确定性
以及年底较大的优惠幅度，而选择在近
期出手。达城多家4S店销售人员表示，
近段时间到店咨询和购车的客户数量相
比前几个月有了显著增长，部分热门车
型甚至出现了供不应求的局面，不得不
延长交付时间。

也有部分消费者持有不同态度，“虽
然补贴快结束了，但也许明年还有新的
补贴呢？厂商也可能会推出其他优惠活
动，可以再观望观望。”这一类消费者认
为，不必因为补贴政策即将结束就匆忙
做决定，车市行情变幻莫测，后续可能会

有其他促销手段或价格调整，他们愿意
耐心等待更好的购车时机出现。

优惠加码 4S店加紧清库存

乘着补贴政策的末班车，厂商优惠
继续加码，无论是新能源汽车，还是传统
燃油车，大家都在积极加入这场年末价
格战。

在新能源汽车领域，各大品牌都使
出浑身解数吸引消费者。某国产新能源
品牌4S店，除了延续之前的金融贴息政
策外，还额外增加了 2000 元的现金优
惠，并且免费为消费者安装充电桩，赠送
三年的基础保养服务。另一家4S店，部
分车型则推出了“0首付、0利息”的购车
方案，同时在车价上给予2—5万元的优
惠，还赠送价值数千元的智能家电大礼
包，并且延长了电池质保期限。

而传统燃油车方面，降价幅度同样
不小。某品牌主推的紧凑级轿车，一直
是市场上的热门车型，之前的优惠幅度
稳定在2—2.5万元之间，而近期，优惠已
突破3万元，其高配车型优惠幅度更是达
到了3.5万元。店内另一款SUV车型，在
保持原有补贴的基础上，车价优惠也增
加了3000元。

在这场年末价格战中，豪华品牌也
展现出了相当大的诚意。某豪华品牌的
一款中型轿车，指导价为 29.98 万元起，
目前优惠12万元左右，17万多元就能成
交。同样，另一品牌的豪华SUV车型，指
导价 38.83 万元，优惠后裸车价 24 万多
元。记者从某汽车类APP中看到，降价
榜单前20名大多为豪华品牌车型，榜单
第一名的车型，最大降幅超 45%。记者
在达州一家4S店找到了这款车，销售经
理表示，这个降幅信息基本准确，但要满
足分期购车、旧车置换等条件。该销售
经理还透露，“年底是汽车销售的传统旺
季，厂家为了完成全年的销售任务，会给
4S店下达非常严格的销售指标。为了达
到指标，拿到厂家的返点奖励，我们只能

在车价上做文章，尽可能地降低价格以
吸引消费者。而且今年市场竞争格外激
烈，库存压力也比较大，如果年底不能把
库存消化掉，明年的资金周转将会面临
很大的问题。”

保持清醒 穿越车市迷雾

近年来，国内汽车市场蓬勃发展，新
的汽车品牌也不断涌现，这为消费者提
供了更多的选择，但另一方面，也带来了
一些潜在的风险。随着市场竞争的加
剧，车企的“洗牌”也正在加速开展，部分
规模较小、产品力不足、资金实力较弱的
车企在激烈的市场竞争中逐渐败下阵
来，出现了倒闭或经营困难的情况。消
费者如购买这些品牌的汽车后，面临着
售后服务无法保障、车辆配件供应短缺
等问题，将给他们的用车生活带来极大
的困扰。此外，车企倒闭还将导致其品
牌的二手车残值暴跌，使车主资产迅速
缩水。

业内人士建议，面对复杂的市场环
境，消费者在购车时要更加理性和谨
慎。在品牌选择上，应优先考虑那些具
有悠久历史、良好口碑和强大技术研发
实力的品牌。这些品牌拥有更丰富的经
验和深厚的技术底蕴，产品质量、售后服
务等方面都有着较为完善的体系，可以
为消费者提供更可靠的保障。

在购车过程中，消费者要仔细阅读
购车合同的每一个条款，明确车辆的价
格、配置、交付时间、售后服务承诺等内
容，避免陷入合同陷阱。对于贷款购车
的消费者，要详细了解贷款的利率、手续
费、还款方式等信息，确保自己能够承担
贷款压力。

业内人士分析认为，当前对于有购
车需求的消费者来说，是一个比较好的
下手时机。一方面，补贴政策即将结束，
在年底购车能够享受到实实在在的优
惠。另一方面，商家的清库存任务也给
消费者带来了一定的惊喜。对于大多数
消费者来说，买车不是小件，一定要保持
清醒的头脑，充分考虑各种因素，做好调
查和比较，才能做出明智的选择。
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