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直播间的“孤品”：
大都是从旧衣回收分拣厂按

包批发来的

“这件有没有人要？要的扣号。”成
排的衣架上挂满衣物，甚至堆放在地上，
几十到几百的在线人数虽不算多，却与
主播互动活跃，这是深夜12点的“孤品”
直播间。

主播将服装在镜头前进行展示，介
绍适合多少斤体重，催促下单。有时候
一件抢手的“孤品”会有好几个人“扣
号”。

一件“孤品”过款速度非常快，从主
播接过衣架到丢到一旁让顾客下单，只
需要 10 秒左右。这类直播间通常标注
着“孤品”“清仓”“工厂尾单”“9.9包邮”

“默认微瑕”等字样，就连“不退不换”“跑
单拉黑”的规矩也几乎一致。记者发现，
这类“孤品”直播间大多会选择在下午或
凌晨直播，在线人数几十到几百不等。

一位有服装行业工作经验的直播间
工作人员小王（化名）告诉记者，几年前
刚进入公司时她也相信有“工厂清仓”

“工厂尾货”的说法，后面才知道都是二
手衣服。

“我拍照的时候都不知道，当时还尽
量拍好看，把衣服分类好……”小王给记
者展示了当时为直播间拍摄的毛衣货品
图——一件件色调统一的毛衣整齐地挂
在货架上，与市面上潮流品牌的新品广
告图基本无异。直到因为人手不够，小
王被安排去给待上架的衣服打吊牌，她
才发现有些衣服有明显的磨损、起球，有
些衣服还有明显的洗衣液、香水、漂白水
味道。

在堆货的小仓库，小王发现了满地
的“孤品”：床单样的布料包裹着几十件
衣物，一个打开的包裹里五颜六色的毛
衣散落着——这些毛衣经过简单的熨
烫、剔除毛球后，就会挂上衣架，加上批
发来的几分钱一个的吊牌，就能成为直
播间里的“孤品毛衣”。“我问为什么要卖
旧衣服？他们说现在直播间都是这样卖
的。”

负责码货的同事还告诉她，这些衣
物都是从广东惠州做旧衣回收的分拣厂
里拿来的，按包批发，好一点的差一点的
都有，而小王工作的直播间通常选的是
3块钱一件的。负责整货的同事每天就
从这些衣服里挑选“比较新”的货物，“不
好看的，或太脏太邋遢的，就退回给工厂
老板”。

那么主播口中的“原单”“尾单”“孤
品”到底是什么？

记者了解到，服装工厂根据客人的
订单通常会多生产一定数量的服装，以
保证提供足够数量的合格产品。交付完
成后，这些质检不合格及其他剩余货品
就被称为“原单”或“尾单”。

在“来料加工”的交易方式下，完成
订单后可能存在纽扣等辅料已经用完，
但面料还有剩余的情况，有的服装工厂
就会选择物尽其用，自行选用其他的辅

料进行生产，这一类被称为“跟单”。此
外，服装品牌及服装工厂因为销售不畅、
换季等原因产生的积压库存，则被称为

“存货”。
“孤品”则主要是指在数量上比较稀

少的服装，每个款式只有一两件。前文
提到的这类直播间中，主播都表示自己
所销售的“孤品”都来源于工厂“样单”

“原单”“尾单”“尾货”。
据多位业内人士介绍，“样单”“原

单”“尾单”“存货”通常都有一定数量，
“基本上不会只有一件”，而二手回收衣
物“只有一件”，且大多“有穿着痕迹”。

二手服装回收分拣厂：
按吨收，细分拣，可翻新“要消

毒成本就高了”

在西南某地区，三年前开始接触“孤
品”直播的秦女士（化名）向记者透露，旧
衣回收再售的产业链最早出现在广州地
区，疫情期间，不少地区的“回收-分拣-
直播”产业链得到了快速发展。

据其回忆，在早期西南某地区的旧
衣回收中，上门回收的商家对旧衣来者
不拒，以每斤3毛~8毛的价格统一回收，
再以每吨几百元的价格打包交由二手服
装回收分拣厂。

之后，一些孤品直播间开始向本地
的旧衣回收站进货，拿回来后再自行挑
选，算下来不到 5 块钱就可以拿到一件
羽绒服。有些上门回收的商家发现直接
回收再销售的利润更加丰厚，便开始自
行完成分拣环节，再上门回收时会对顾
客的旧衣进行挑选，太旧的不收；季节上
也有要求：夏天只回收夏装，冬天则瞄准
冬衣。面向直播商家进行销售前也会分
类，根据新旧程度、季节、款式标价，十几
元到几十元不等。

秦女士告诉记者，在当地也有做旧
衣翻新生意的，“有人跟我说穿过的内裤
他都回收，还有那些脏衣服他们就要翻
新……”

据称，有些人会专门去高档小区回
收，因为这些小区“就算丢也会包含一些
很好的衣服，而且没怎么穿过”。秦女士
表示：“摸过一些二手（服装）的，一百多
定价的衣服都比不上，里面很多都是牌
子货。”

根据秦女士提供的关键词，记者在
闲鱼上联系到了当地的旧衣回收商，对
方表示可以按照1元/公斤的价格上门，
回收不分季节的“统货”，在记者提出价
格太低，卖给做“古着”（有年代的衣物）
的人至少得几块钱时，对方表示“我们交

‘统货’才8毛钱，我就赚你3毛钱”，“我
仓库里一大堆……没有想象的那么好”。

经介绍，记者随后联系到广州一家
有多年从业经验的分拣厂，对方表示出
口和国内的生意都做，也接受小区回收
箱回收的衣物，但“要收就几十吨”，并且
因为“要进行消毒，成本就高了”而不接
收“不好的衣服”。

在阿里巴巴及抖音APP上，记者也

发现了广东、浙江、河南等地的许多“孤
品”直播货源批发厂家。有厂家销售人
员向记者介绍，他们的货品分类细，等级
多，从 600 元/吨（折合每件不到 1 元）、
3000元/吨到20元一件的风衣、羊羔绒
外套，应有尽有：“有二手的，也有新货，
也有尾货混合在里面的……看你的接受
程度。我们的客户也是做直播的，长期
拿我们这个货。”也有厂家表示只做工厂
货和商场撤柜货，每件批发价在十几到
几十元不等。

有直播间每日流水上万
业内人士称：“真‘尾货’干不

过二手衣”

借助回收旧衣，“孤品”直播间的利
润甚至比真正的工厂清仓还高。

据业内人士介绍，“孤品”直播间门
槛低、成本小，“新号”也能快速卖出货
品，有的批发商还承诺如果能拿到一定
货款还可以免费教直播起号。

秦女士告诉记者，一件进价30元的
旧羊毛大衣，在直播间里可以卖到 300
元。秦女士在回收站进货做直播的朋友
就曾展示其抖音直播后台数据截图，每
天的流水达万元。“正儿八经老老实实卖

‘尾货’的人，都干不过这些卖二手货
的。”

小王也给记者算了一笔账：一件毛
衣进价3元，运费3元，主播提成1元，再
减去其他各种成本，即使是老板偶尔放
出的9.9元/件的“亏本福利价”也不会亏
本，其他时候卖 19.9 元/件、29.9 元/件，
利润更高。小王工作的直播间平均每天
直播两场，每场直播2~4小时，每天至少
能卖出两百件。

小王的老板也并非服装行业出身，
因为巨大的利益在朋友的介绍下才转向

“孤品”服装直播。在园区盘下两个小房
间、几个货架、一部手机、一台电脑，就开
启了“孤品”直播事业。

除了直播，小王下播后还要帮忙打
包发货，发现衣服上的污渍，她会主动询
问同事如何处理，同事就会让她把衣服
拿去洗一下，晾干后再发货。一般只会
用洗衣液、洗衣喷雾简单处理，或仅用清
水冲洗，没有消毒环节。

监管执行成难题
二手衣冒充“孤品”可能构成

欺诈

目前，旧衣服等废纺织原料及制品
属于我国禁止进口固体废物目录。而在
旧衣对外出口前，经过分拣的旧衣物出
口也需要向卫生检疫机关申报并接受卫
生检疫。

中国旧货业协会衣服延用工作委员
会秘书长杨膺鸿曾在接受媒体采访时表
示：回收的衣服中可以二次销售的约占
回收总量的 35%，其中，夏季服装约占
15%，秋冬季服装约占20%。

在中国旧货业协会 2021 年发布的
《二手纺织服装流通技术规范》中规定了
二手纺织服装的整理、质量卫生、标识和
挂签、销售等要求。但该文件并没有公
开具体文本内容，同时，《二手纺织服装
流通技术规范》属于团体标准，属于社会
团体协调相关市场主体共同制定的自我
声明公开和监督制度，对市场主体并没
有强制规范作用。

杨膺鸿向记者表示，目前二手服装
市场“乱象丛生，恶性竞争”，原因在于其
流通确实存在着诸多问题，“比如二手服
装溯源困难，处理过程难透明，售后责任
难划分，监管部门的监管依据缺失”。

河南泽槿律师事务所主任付建表
示，二手衣服如果被当做“孤品”售卖给
消费者，可能构成欺诈行为，消费者可以
主张赔偿。

针对目前二手衣物回收市场鱼龙混
杂的情况，专家建议，加强行业自律，制
定行业标准和规范，规范行业发展；加强
监管力度，建立健全相关监管机制，加大
对行业违法行为的查处力度；加强宣传
教育，提高消费者对于二手衣物的认知
和理解，引导消费者正确对待二手衣物。

□成都商报-红星新闻记者 罗丹
妮 实习生 伍晓倩

““孤品孤品””直播乱象调查直播乱象调查：：

你熬夜抢到的你熬夜抢到的，，可能就是别人丢掉的可能就是别人丢掉的

你熬夜蹲守直播抢到的“孤品”，可能是别人丢掉的旧衣。
有网友发帖表示，自己在短视频平台上看到某“孤品毛衣”直播间里正在展示的毛衣与其丢在小区

回收箱的毛衣一模一样：“因为这件衣服勾到了一个小洞，而且越洗越长我才扔的。”
不少消费者向记者反映，自己在“孤品”直播间买到的衣物很可能是二手衣服：衣物有异味、污渍，

有的还有拉链生锈、缝补痕迹，更有人打开包裹发现“有蟑螂跑出来”。
记者展开调查，发现“孤品”直播间回收二手衣物早已形成一条完整的灰色产业链。


