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八台山景区“春赏百花夏避暑，秋
观红叶冬滑雪。”这里便是四川迎接第
一缕阳光的地方——八台山。

八台山雄踞于秦岭山脉大巴山腹
心地带，川、陕、渝、鄂四省交界处，是
中国南北气候的分水岭。因地貌成层
状梯级递降，有八层之多，故名八台
山，主峰海拔2348米。其山势巍峨雄
峻，山体浑圆巨大，地质地貌独特。大
自然巧夺天工，造就了铸剑峰、独秀
峰、石芽坪、棋盘山等自然景观。从山
麓至山顶，登山之路长达30余里。登
临山顶，可观日出、云海、佛光，犹如人
间仙境。秀丽八台山植被葱茏，森林
茂密，高山杜鹃花散布于深山幽谷之

中，风光秀丽迷人。
万源是红色之城、生态之城、富硒

之城。这里有险峻巍峨的八台山、十
里画廊龙潭河、养生天堂黑宝山；有叹
为观止的历史文化遗产摩崖石刻、荔
枝古道；有震撼人心的红色遗迹固军
坝起义旧址、万源保卫战战场遗址
……为创新宣传模式，切合新媒体推
广契机，文旅万源将以全新的微视频
推介模式，让大家充分领略万源的精
深文化、秀丽山河。《知晓万源》栏目就
此诞生！

《知晓万源》是一档以文化旅游为
主题的微视频栏目，契合时代主旋律，
内容活泼欢快，以文旅人的视角，逐一
展现万源各大景区、乡村旅游景点、文
化小镇、历史遗迹等，充分展示多姿多
彩的文旅万源。栏目的初心是通过文
旅人的不懈努力和孜孜追求，为广
大游客呈现别样的文旅万源，让大
家在驻足观赏、愉悦身心的同时，增
强对红色文化、民俗风情的认知认
同。热情好客的万源人民欢迎您的
到来！ □刘涵宇

微视频《知晓万源》

呈现别样万源
来了！来了！蝴蝶谷就在这个五一与您相约。
龙湖·蝴蝶谷位于达州市通川区磐石镇国家

AAAA 级旅游景区，距城区仅 12 公里，占地面积
近千亩。美丽山水、通幽漂流、彩蝶乐园，让家的
感觉在漂怡中升温、变浓。

完美结合
完美结合利用原生态山水园林自然资源，以

“四季漂流、亲子乐园、畅玩山水”为三大特色，集
生态旅游、探险旅游、研学旅游、亲子游乐为一体。

八大板块
项目包含“畅游龙湖、蝴蝶谷漂流、蝴蝶水世

界、彩蝶乐园、恐龙乐园、轮胎乐园、蝴蝶工坊、星
空露营”八大板块，是川东北独具特色的近郊亲子
游目的地。

三人同行，一人免费
活动详情
1、活动时间：5月1日—5月5日
2、活动内容：3人同行，1人免费
三人同行，只需购买2张同价值票，第3人免

费（此活动不含半价及免票人群，若购买票面价值
不同，按低价值执行），限当天单次使用。已参与
其他优惠活动，不计入此次活动参与范畴。

了 解 活 动 详 情 ，请 拨 打 咨 询 热 线
0818-3793777

□戚劲松

“3人同行，1人免费”

五一畅游龙湖蝴蝶谷

车展现场氛围火爆
2020年迟来的购车潮

4 月 30 日，西外人民广场“达行”惠民
春季汽车展销会上，记者见到前来看车询
价的客户络绎不绝。刚办完提车手续的余
先生，站在“喜提爱车”的横幅前正和自己
的丰田牌新车合影，被口罩遮住的眉眼满
是笑意。

余先生对记者说道：“年前已经看中了
车，想着年后再买。没想到这一迟疑，碰上
新冠疫情爆发。公交一停运，对于我们这些
没有私家车的人来说几乎是寸步难行。复工
以后，想着和人群减少接触，只能天天打车上
下班。从南城到西外，每天30元打车费，一
个月接近1000元！就想趁早把车买了！”

复工后，安全出行成了上班族关心的
首要问题之一，自驾出行大大减少了与陌
生人群的接触频率，相对乘坐公共交通工
具也更有安全保障。“如今买车也便宜了，
十几万的车,对我们年轻人来说按揭还是比
较轻松。”

刚签完购车合同的卓女士对记者表
示，“之前了解过宝马这一款汽车，想着家
里的车还能开，就想过几年再换。前几天
宝马的销售经理给我打电话，通知我这次

活动优惠幅度很大，还能抽大奖，的确超
值，就和老公商量买了！”

火辣的太阳，使得购车现场气氛更为
火爆。上汽通用五菱 4S 店吴经理告诉记
者，疫情期间正逢过年，闭店对企业和每
位销售人员的影响都是巨大的，直到 4 月
份才有了好转。“车展这几天，每天至少现
场成交3单，是平时的2-3倍。”

达州市汽车商业协会会长严肃告诉记
者，疫情发生之后，达州的车商们都在积极
想办法应对重创，“我们向汽车厂方争取优
惠，再降价促销，刺激消费，把最实惠的价
格带给消费者，反响也十分不错。比如这
次车展，我们共有60个品牌，200多台车参
加。不仅可以购新车，现场每天还能抽大
奖。市商务局联合各品牌 4S 店更为援鄂
英雄、医护人员及一线抗疫人员献上特别
购车大礼包，该政策同时惠及农村户口。
短短6天，我们售出了700台左右，远超出
了我们的预期。”

刚需+换购
下半年车市不能过于乐观

“我们停业1个月，营业额损失大约在
800万左右。”达州仁孚汽车服务有限公司
马经理告诉记者，顾客流失最大的部份在

奔驰较为高端的GLS、S、G系列，这部分客
人多是生意人，有的客户因为疫情影响一
时资金无法周转。“2019年，我们公司汽车
月平均销量在40台左右，复工后，3月售出
46台，4月售出55台。月销售额算是略有
上涨，不过大部分是疫情前有意向的顾
客。为了吸引新顾客，我们推出了 0 首
付购车、低息购车、置换补贴政策。除此
之外，我们为援鄂医疗队员和抗疫一线
医务人员开展的‘医者仁心，购车礼赞’
活动也吸引了不少医务人员前来购车。”

“疫情过后的车市会出现井喷式上涨
吗？”达州市汽车商业协会会长严肃告诉记
者，下半年的车市情况仍不容乐观。此次
购车潮是积压了一个多月的消费释放，加
上疫情会刺激一部分刚需的购车需求。“为
了避免因乘坐公共交通工具带来的传染风
险，一些无车的家庭或个人或将提前实施
购买行为。就像河里的流水一样，拦了一
个小坝，积了一些水，开闸后，这股水自然
要往下流，尽管坝并不高，但多少会有一波
行情。”

“在政策的刺激下、车商的努力下，车
市有可能迎来一个逐步回升的过程。但回
升的力度有多大？会延续多长时间？现在
还不好说。”严肃表示。

□本报记者 赵曼琦

疫情之下的车市冷清凄凉
刚需，掀起2020达城车市第一波购车热潮

2020年开年，新冠肺炎就席
卷了武汉，并向全国蔓延，随之而
来的全面停工和假期延长更是让
各行各业都受到了重创。原本正
为一年最佳销售时机宣传造势的
车市，也被迫停业。疫情对达城
的车市到底造成了多大影响？随
着复工返校的高峰来临，政府带
领车商主动出击，推出各种刺激
汽车消费对策，这让2020春节后
的达城车市兴起了第一波购车热
潮。


