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“放价”促销 满减力度大

记者前往罗浮广场、新世纪、沃尔玛等
大型商场进行实地调查，发现实体店都铆
足了劲“放价”促销，满减力度相当的大，誓
在“双11盛会”中大显身手。

罗浮广场作为达城新一代商业巨头，
满足了广大消费者的购物需求。在“双11”
来临之际，为了应对电商的猛烈冲击，罗浮
广场的众商家和商场联起手来，早早就推
出了各种促销活动：积分换礼物、积赞领智
能扫地机器人、大额满减、满赠等多项活动
一一上线，吸引来往的顾客驻足观看。

当然，新世纪百货的商家也不甘示弱，
一早便挂出了促销牌，记者来到其中一家
鞋店了解情况。“我们店低至99元起，很多
原价399元潮鞋，活动期间只要199元。”另
一家化妆店门口挂的牌子上写明，“全店通
选，满 398 元减 200，可以免费试用。”这毫
不手软的打折力度，干脆利落的打折方式，
或许更受广大市民朋友的青睐。

近几年，“双 11”几乎已经成为一个全
国性的购物狂欢节，市民不仅会在这个时
间买衣鞋包等物品，不少人也会选择买食
品，玩具、纸、家具等物品。沃尔玛作为大
型的零售企业，在10月底就已开始搞促销
活动，“食用油满 150 减 15”、“肥皂、沐浴
露、纸巾满40减15”，记者看到沃尔玛内各
种日用品和食品都推出了省心价、惊爆价，
优惠多到让人眼花缭乱。

质量、服务取信顾客

除了利用优惠手段吸引眼球，实体店
真正的优势是看得见、摸得着的商品质量，
以及周到的购买和售后服务。

购买一些高端产品时，不少消费者会

担心网购商品的质量较差，“买家秀”与“卖
家秀”严重不符，“网上的衣服模特穿着好
看，自己穿着真的不是那么回事。”达州一
高校的学生小陈对记者说，自己买贵重物
品时，一般不在网上购买，怕买到假货。上
班族小何也说，“我很喜欢去店里试穿，只
有真正试穿了才知道是不是真的合适。”确
实如此，实体店的商品质量好坏都能亲见，
许多买家都倾向于实体店消费，愿意光顾
实体店。

“我们实体店在中心城区，周边的居民
很多，顾客可以更快速的买到生活所需品，
而不需要等几天。”某家1+1连锁店的店长
告诉记者。网购过的朋友都应该清楚，“双
11”是快递公司一年最忙的时候之一，购买
商品至少需要一周才能到货。对于购买小
物品的市民来说，就近的实体店购物确实
是最好的选择。

“我们实体店的体验优势是电商无法
企及的，有男朋友等待区，还推出了茶水服
务，让顾客享受优质的服务。”某化妆品牌
店长告诉记者，我们现在顾客更重视服务，
打造优质的服务才能留住客源。

大幅折扣，高额满减，一目了然

和网店掰手腕 达城实体店的“双11”大战突围

距离“双11”仅剩几天，“剁手党”们都开始蠢

蠢欲动了。然而，最近不少网民因淘宝复杂的“双

11”规则而叫苦不迭，“折扣计算太难了，不能简单

粗暴打折吗！”淘宝虽有商品万千、选择良多，但商

品质量和服务态度参差不齐，红包、满减、定金抵

扣等优惠规则复杂，让人望而生畏。

近日，达城多家实体店另辟蹊径，不仅以质量

和服务“取信”于顾客，更是都推出了“双11”特别

优惠，大幅折扣、高额满减等促销手段，简单粗暴

地减价，无需奥数功底、不考阅读能力、也不需要

上“红包补习班”，降价多少一目了然。

□本报记者 罗未 见习记者 雷坤洋


