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经历了春节的火热后，达城二

手房交易市场一直处于不温不火的
状态。记者日前在西外金龙大道一
带看到，下午才五点，很多中介就大
门紧闭，提前下班了。几家正在营
业的中介门市里，也基本没有客户
咨询，经纪人员闲来无事，正在玩手
机。

“买房的人少，所以有些工作人
员给自己放了假，周围还有家中介
都关门好几天了。”旁边的餐饮商户
告诉记者。

“行情不好，再加上不是周末，
很少有人出来看房。现在店里一周
都接不到几单生意，这让很多经纪
人都无活可干。”某中介经理陈先生
说。记者走访了老城区、西外、南城
等置业热点区域的多家中介，发现
经营情况普遍不理想，一些中介只
能依靠商用物业和房屋租赁业务维
持生计。

“目前达城新房市场的房源充
足，价格稳定，这对二手房市场来说
有很大的影响。”业内人士分析，从
新盘的房源来看，普遍具有小面积
户型、定价相对理性、以年轻一族为
主要客群等特点，这对于刚需群体
而言十分具有吸引力。
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二手房成交有点冷
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时下，达城新
盘房源充足，价格稳

定。相比较，二手房市场
整体成交却在走下坡路。面
对低迷的行情，我市不少二
手房中介却没有闲着，或是
谋求转型发展，或是实现
一、二手房联动，寻求

新的利润增长点。
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“二手房交易不景气，6月已
经过半，我们店仅成交了两套房
子。”老城区一家房产中介负责
人告诉记者，今年以来，房产中
介的生意都不太好，这一观点记
者在多家房产中介经纪人和个
体中介老板的叙述中得到印证。

“前几年的确是赚了钱，今年
要勒紧裤腰带过日子了。靠着二
手房交易的中介费和租赁费肯定
能维持经营，但去掉房租、员工工
资真是不挣钱。”个体中介老板王
先生说，“以前买方卖方信息不透
明，只能依靠中介，现在市场价格
透明，根本不能带来暴利；网络中
介平台越来越多，二手房中介不
再是唯一的选择；以前‘囤房’也
能带来很可观的收益，现在一套
房子动辄五六十万元，高房价把

‘囤房’挡在了门外，而不断出台
的政策，也给中介‘囤房’带来巨
大的风险。”

记者在走访中发现，单体小

中介老板像王先生这样的不在
少数，一方面市场大势不好，二
手房交易量减少，主要利润来源
急剧下滑；另一方面，自身资金
和服务远远不如连锁中介实力
雄厚，一些单体中介已经萌生退
意，剩下的还在苦苦支撑。曾
经，二手房中介行业中的“囤
房”、“提价”等“暴利黑幕”促使
不少人投身中介行业。而随着
信息的透明、网络中介平台的冲
击和连锁中介的布局，二手房市
场中的“水”逐渐退去，个体中介
生存愈发艰难。

二手房成交持续低迷，这给
二手房中介的生存带来了严峻
的考验，中介市场或许会面临洗
牌。“近几年二手房中介也经历
了多番洗牌，一些没有实力的中
介被淘汰出局，尤其是在当前二
手房市场遇冷的情况下，部分个
体中介的日子更是难上加难。”
业内人士称。
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一位二手房中介负责人表
示，现在一个月门店的成交量都
不及去年同期一个星期的，市场
发生了变化。为了抢夺有限的
客户资源，还有一些二手房中介
开始着手做新楼盘的代理，涉及
本地楼盘和外地楼盘，以实现
一、二手房的联动。

“我们为了更好地适应市场
变化，开设了新房业务。当客户
来咨询二手房时，如果没有遇到
合适的房源，我们会向他推荐同
区域的新盘，若有意向并最终成
交，佣金也有数千元，不但留住
了店里的员工，也给公司带来了
收益。”某二手房公司负责人肖
先生说。

某楼盘的营销经理也告诉
记者：“目前二手房经纪人推荐
占了成交客户的相当比例。”

“新盘分销是一件双赢的事
情，既可以帮开发商节约营销成
本，中介又有利可图。”某连锁
中介经纪人黄女士说，目前达
城新盘多，房地产市场行情低
迷，开发商在缩减营销成本的
同时又希望吸引更多的客户前
来买房、提升销售速度，而
一、二手房联动的模式恰恰解
决了这一矛盾，满足了开发商
的需要，二手房中介可以凭借
门店众多的便利条件，给新盘带
客户赚取佣金。

□本报记者 严衡玬

关注
中介转型卖起新房CCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCC


