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热闹的春节渐行渐远，而在节日期间给人们
留下深刻印象的重庆小天鹅火锅达州店，以“毛
肚、鹅肠”系列菜品的再次升级，脆嫩、爽滑和入
口化渣的口感，备受广大食客喜爱。从春节初二
开门以来，南门口店、南大街店、西外店和宣汉
店，每天晚上翻台成常态，其火爆态势令人咋舌
称奇！

清油毛肚、鹅肠品质再升级

火锅美食只有在严格管理和标准化的实施过
程中，才会有创新。小天鹅火锅达州店团队，一直
秉持这个理念，也深得小天鹅火锅总部集团高层
的赏识，甚至配发全国各地加盟店的火锅底料味
道时，也要征求他们的意见。而小天鹅火锅达州
店的清油毛肚、鹅肠菜品，在精挑细选上等原材的
同时，再经后期的保鲜贮藏、秘制辅料浸制拼盘
后，这两道菜的材质、味道再度升级，入味更快、口
感更加脆嫩。用筷子夹上毛肚、鹅肠，只需在汤料
中烫涮8秒左右即熟，当与舌尖味蕾触碰的一刹
那，你就有了咀嚼下咽的欲望。舌尖如秋风扫落
叶一般，将毛肚、鹅肠快速送至牙床，随即轻咬，嘴

唇闭合以防外流……哇塞，脆嫩弹牙、汁水充盈，
一鼓作气下咽，爽滑、过瘾，味美至极……

扎根达城15年

小天鹅火锅从2003年入驻达城至今已有15
年，在达州火锅行业并不多见。不单是发源于重
庆的连锁品牌，关键在于达州店的接地品质和味
道的精细把关。自2003年南门口店开张后，南外
店、西外店、宣汉店相继占据达州火锅王牌市场。
其味道和品质，都给予了市民近乎完美的答案，是
市场的认可，也是广大食客由衷的选择。

食品安全为先

达州店负责团队特别钟爱亲自把关的每一道
菜和独有的味道，每每令食客大快朵颐、乐享其
中。“我们亲手采购的原材、原料，层层把关，吃着
放心！”原材采购到加工到上桌，每一道程序都有
专人负责监督。“食品安全年年在提，而要落实到
面和点，细节管理很重要，这就是小天鹅火锅持久
的根本所在。”达州店负责人说。

事业大于盈利

“小天鹅火锅四家直营店员工众多，每年工资
福利支出近千万元。”负责人说，小天鹅火锅达州
店做到一定的阶段，更多的是一份责任担当和人
们的认可度。“首先是可持续发展的一项事业，其
次才是盈利。每年让利给消费者的菜品价值高达
百万元。”目前，市场对于小天鹅火锅的菜品味道，
还有过硬的环境，不少商界精英人士的评价都很
高。市民普遍认为，小天鹅火锅既有味道的张扬，
又有沉淀的一种内涵，不喧闹的一种高雅氛围，品
吃火锅就有了一种境界。

小天鹅，是洁白、清新的化身，是高尚节操的
代名词。当与火锅结伴成“小天鹅火锅”，小天鹅
火锅的每一个人，都为了赋予小天鹅火锅的美丽
和灵气而守护前行。“民以食为天，食以安为先。”
小天鹅火锅达州店，一直践行不改初心，才有了达
州市民的高度认可和接二连三的分店问世。未
来，我们笃信，属于小天鹅火锅的天空将更加广
阔、更加蔚蓝！
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吃麻辣鲜香 品内涵人生

小天鹅火锅达州店“毛肚鹅肠”再升级

达城商家瞄准达城商家瞄准““女神节女神节””
打折促销优惠多打折促销优惠多

春暖花开，迎来又一个女性的
专属节日“3·8国际妇女节”，爱美
的女神们作为消费的主力军，免不
了各种买买买，达城各大商场当然
也不会错过这一促进消费的节日
盛宴，纷纷放出大招，以求赢得更
好的销售业绩。

记者了解到，新世纪百货达
州商都从 3 月 1 日起就提前启动
了“女神专宠季”活动，部分上新
的春装满 200 元省 60 元、40 元不
等，还有部分服装品牌折扣低至
1.5 折—4.5 折，除此以外，鞋类、
化妆品、珠宝首饰等专柜都有不
同程度的优惠。一位化妆品专柜
的销售顾问介绍，针对女神节，该
品牌给出的折扣是全年最有竞争

力的，还有双倍积分和礼品赠送
等额外的优惠，非常吸引人，活动
还没开始，就有不少会员客户预
定产品。在二楼各品牌女装专
柜，“女神节”活动也聚集了不少
人气。“我之前看中了一件新款风
衣，不打折觉得还是有点贵，现在
专柜有满减活动，算下来省 200
多元，多划算的。”一位正在试衣
的美女乐呵呵地说。

优惠活动刺激“女神”消费AAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAA

□本报记者 张海涵

女神节是女性的专属节日，然
而，记者在走访中发现，不少“男
神”也加入了购物大军，且乐此不
彼。

在摩尔百货中心广场店，记者
看到，各个专柜前有不少顾客在咨
询活动细则，其中一位比较“抢眼”
的先生告诉记者，他想在妇女节当
天给老婆一个惊喜，特意提前来商
场“踩点”挑选礼物，“老婆为家操
劳比较多，妇女节送礼物也算是对
她的感谢和犒劳。”记者发现，在女

人专属的节日，越来越多的男性参
与进来，送母亲、送老婆、送情侣正
在成为一种消费时尚，也日渐体现
出对女性的尊重和体贴。新世纪
百货营销策划部负责人介绍，为了
利用节日拉动消费，针对男性产
品，商场也做了力度不小的优惠活
动，部分鞋类、服装品牌折扣低至5
折。“不少男顾客是在陪老婆逛商
场时，看到自己喜欢的，只要价格
合适，也会‘顺便’消费。”一位导购
颇有心得。

女神节的“诱惑”，男神挡不住BBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBB

记者在各大商场看到，经过了一个冬天的沉闷厚重，
三月的女神节，正值春装上新，色彩明快、款式新颖的春装
自然受到了追捧，化妆品类的保湿、防晒、彩妆产品也很受
欢迎。“预计在活动期间，这两类产品的销售额较平日会有
20%的提升。”一位楼面经理告诉记者。

女人如花，鲜花也是每个节日的“宠儿”。“妇女节购买
鲜花的多是男性，大多是送老婆和女朋友的。”一位花店老
板说，一些不知道送什么礼物的，多半会选择送鲜花，保
险，不会出错。服饰、化妆品、鲜花已成为“女神节”最受
消费者青睐的“吉祥三宝”。

服饰、化妆品、鲜花成“吉祥三宝”CCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCC

为了应对电商的强烈冲击，我市各大商场、门店除推出
产品优惠政策外，一些大型购物中心还精心策划准备了内
容丰富多彩的现场活动。罗浮广场的“做最好的自己”主题
系列活动，3月9日品牌时装走秀演绎2019春季时尚风潮；

“素人改造，做最美的星”活动让平凡的女性通过美容化妆，
也能变得光彩熠熠。

同样，新世纪百货达州商都微商城的“1元限时秒杀”以
及注册电子会员享80元幸福西饼蛋糕卡和50元小天鹅火锅
抵用券等精彩福利措施，都是希望将更多消费者从网络消费
转向实体店消费，即使是那些不愿花太多时间逛商场的网购
达人，照样可以在手机微商城享受冲浪购物的乐趣和便利。
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